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CHIFFRE D’'AFFAIRES DU 2° TRIMESTRE 2006

Le texte ci-dessous est la retranscription de la conférence téléphonique qui a eu lieu
aujourd’hui a 17h50.

L'activité du Groupe a été a nouveau trés soutenue au deuxiéme trimestre. Le chiffre d’affaires
s'éleve a 162 M . Il est en hausse de 12 % en valeur historique et de 11 % hors effet des parités
monétaires. Ces croissances incluent I'acquisition fin janvier de la société américaine Graphite
Engineering & Sales. A périmétre et changes constants, la progression du chiffre d'affaires est
également trés forte puisqu’elle atteint 8 %.

Dans la suite de cet exposé, et sauf mention contraire, toutes les variations de chiffre d’affaires
seront exprimées a périmeétre et changes constants.

En Europe, les ventes atteignent 70 M et progressent de 2 %. La croissance a essentiellement
concerné les marchés des fusibles industriels, de I'électronique, de I'aéronautique et des éoliennes.

En Amérique du Nord, le chiffre d'affaires s’éleve a 59 M , en hausse de 7 %. Les ventes ont été
tirées par les marchés de I'électronique, des équipements anticorrosion et des fusibles.

En Asie, les ventes poursuivent leur forte progression avec une hausse de 53 % sur le trimestre a
25 M . La croissance est tres forte sur toutes les activités.

Dans le reste du monde, le chiffre d’affaires, de 8M , est en baisse de 16 % du fait du recul des

ventes au Brésil. La forte appréciation de la monnaie brésilienne ralentit en effet les exportations
de produits manufacturés de ce pays et se répercute sur nos ventes.

Analyse par activité
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*a périmétre et changes constants — chiffres non audités



En Systéemes et Matériaux Avanceés, les ventes s’élevent a 63 M et progressent de 20 % a
changes constants. A périmétre et changes constants, c'est-a-dire sans tenir compte de I'acquisition
de Graphite Engineering & Sales, la croissance est de 12 %.

Nos ventes ont été une nouvelle fois portées par la bonne activité de l'industrie des semi-
conducteurs et du solaire, par les ventes d'équipements en graphite pour la fabrication de diodes
électroluminescentes et par celles de graphite intervenant dans la fabrications des gilets de sécurité
militaires. Les ventes de graphite a destination des marchés aéronautiques sont également en forte
progression.

Sur les marchés du freinage, les ventes du trimestre sont en Iéger recul par rapport a I'an passé, du
fait de moindres livraisons de disques de freins aéronautiques.

Sur les marchés de la chimie fine et de la pharmacie, nos ventes d’équipements anticorrosion sont
comme prévu en forte hausse sur le trimestre. Les ventes sont particulierement élevées pour les
équipements en graphite et les systémes anticorrosion a destination de I'’Amérique du Nord et de la
Chine. Les entrées de commandes ont également été trés importantes sur le trimestre. Je suis
heureux de souligner que nous avons sur le trimestre enregistré les premiéres commandes
significatives en CL Clad®. Je vous rappelle que le CL Clad® est le nouveau matériau que nous
avons breveté et dont I'atelier de fabrication est en cours d’achévement dans notre usine lorraine.

En Applications Electriques, les ventes du trimestre s'élévent a 48 M et sont en baisse de 1 %
par rapport au deuxieme trimestre 2005.

La baisse du chiffre d’affaires provient du recul des ventes aux marchés automobiles, et pour
l'essentiel, ce trimestre encore, de la forte baisse de production des 3 grands constructeurs
automobiles nord-américains par rapport au deuxieme trimestre 2005. Nous nous adaptons a ce
contexte de baisse des volumes en Amérique du Nord en complétant les transferts de production
déja mis en oeuvre vers le Mexique par un plan de réduction des colts fixes de notre usine de
Virginie.

La croissance des ventes de balais pour moteurs industriels a été satisfaisante, méme si elle est un
peu moins forte qu’au premier trimestre, lequel avait bénéficié de livraisons de programmes annuels
en traction ferroviaire. Les ventes de balais pour moteurs industriels progressent en effet de 4 %,
grace a nos performances sur les marchés des éoliennes, de I'aéronautique et des mines.

En Protection Electrique, les ventes ont progressé de 13 % sur le deuxiéme trimestre pour
atteindre 51 M .

L'activité a été forte dans toutes les zones géographiques, aussi bien en fusibles de protection des
semi-conducteurs qu’en fusibles a usages généraux.

Comme au premier trimestre, la forte croissance de I'activité en Europe est en partie liée a la reprise
de parts de marché perdues en 2004 et 2005 lors de la restructuration industrielle.

En Amérique du Nord, elle repose sur une conjoncture économique toujours porteuse, ainsi que sur
le lancement de nouveaux produits et des prises de parts de marchés.

En Asie, la forte progression des ventes est liée au démarrage rapide du nouvel atelier ouvert en
Chine I'an passé et a des performances élevées au Japon.



Les ventes de produits complémentaires des fusibles ont également été en hausse sensible, que ce
soit les interrupteurs de forte puissance, les équipements d'alimentation ou de protection de métros
ou de tramways, ou encore les refroidisseurs pour semi-conducteurs de puissance.

Quelgues mots maintenant sur les ventes de I'ensemble du semestre qui seront détaillées lors de
la réunion de présentation des résultats le13 septembre prochain.

Le chiffre d’'affaires du premier semestre 2006 s’éleve a 324 M et progresse de 14 % en valeur
historique. A changes constants mais en incorporant les ventes de GES, la hausse du chiffre
d’affaires est de 11 %. Enfin, a périmetre et changes constants, la croissance des ventes atteint 9 %
sur le semestre.

Les ventes sont en hausse de 4 % en Europe, de 7 % en Amérique du Nord et de 42 % en Asie.
Toutes les activités sont en croissance a périmetre et changes constants. Applications Electriques :
+ 2 % ; Systémes et Matériaux Avancés : + 12 % ; Protection Electrique : + 14 %.

Perspectives

Le niveau d'activité devrait rester élevé au second semestre.

En effet, la conjoncture américaine reste bonne, les marchés asiatiques sont toujours en forte
croissance, la demande en électronique est élevée, et les entrées de commandes importantes
enregistrées au dernier trimestre en équipements anticorrosion vont se traduire dans les ventes du
second semestre. Il est a noter cependant que ces livraisons d’équipements anticorrosion devraient
étre essentiellement concentrées sur le 4° trimestre.

Ce niveau élevé d'activité se traduira par une nouvelle croissance de notre chiffre d’affaires annuel,
a un rythme toutefois plus modéré au second semestre qu'au premier du fait de la base de
référence. En effet, le second semestre 2005 avait bénéficié d'une part de livraisons trés
importantes en équipements anticorrosion et en freinage, et d’autre part d’'une augmentation de la
capacité de production de semi-produits en graphite. Notre prochaine étape dans ce dernier
domaine est la mise en service de notre usine chinoise, dont la premiéere tranche est toujours prévue

pour fin mars 2007.

Il est clair cependant que sur I'année, la croissance sera supérieure a ce que nous avions indiqué en
mars dernier, ce qui se traduira bien entendu dans les résultats et fera de 2006 une nouvelle trés
bonne année pour Carbone Lorraine.
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